1)	Занесение информации.
Нужно настроить таким образом, что бы была возможность вносить информацию о купленной и проданной номенклатуре. Суть в том, что бывает покупается одно количество, а продается другое.
Материал бывает покупается под одним названием, а продается под другим. Так же выбает что мы оказываем услугу самосвалами: вывоз грунта (материала), перевозка материала, аренда самосвала (почасовая работа).
Особенности. При продаже материала мы его привозим на объект. А при вывозе материала мы его вывозим с объекта. При перевозке мы перевозим материал заказчика.
При почасовой аренде самосвал отрабатывает кол-во часов.

Процент менеджера высчитывается от прибыли (остатка) с разницы между суммой продажи минус стоимость доставки и минус стоимость материала или вывоза или почасовки и т.д. От этой разницы количество процентов.

Зарплата водителя высчитывается процентом от стоимости доставки.

На каждый заказ водитель выписывает ТТН (у себя в машине на бумаге) с нее мы и переписываем информацию. У каждой ТТН есть уникальный номер, который мы тоже заносим в базу. По нему можно и объединять указанную выше информацию.
Итак. Для возможности посмотреть более полную картину мы заносим следующую информацию
Дата
Заказчик
Адрес объекта
Материал/услуга
Адрес погрузки
Поставщик (у кого купили материал или кому выгрузили вывезенный с объекта грунт(любой другой материал)
Объем загруженного
Цена единицы загруженного
Стоимость загруженного
Выгрузка
Цена единицы продажи
Стоимость продажи
Ставки перевозки
Стоимость доставки
Марка и номер машины
ФИО водителя
Зарплата водителя
Количество заправленного за смену топлива
Цена топлива
Номер ТТН
Номер УПД 
ФИО ответственного менеджера
Расчет его зарплаты

[bookmark: _Hlk47620994]2)	Отчеты
Прибыль с самосвала
Прибыль с водителя
Прибыль с менеджера
Прибыль с покупателя
Прибыль с материала/услуги
Общая итоговая прибыль по компании за период 
Формулы расчета предоставим ( в каждом отчете есть свои нюансы. Например в прибыли по самосвалу нужно учесть потраченные деньги на его ремонты и запчасти, топливо, штрафы и прочее)

Еще нужно настроить отчет (реестр) завезенного товара клиенту. (образец предоставим)
УПД и счета будем делать в УНФ которая будет синхронизироваться с Бухгалтерией

Так же необходимо настроить возможность формирования списка компаний, которым нужно отправить бух документы или забрать их. С Названием, адресом, телефоном и контактным лицом, списком документов. Для курьера


3)	Ориентировочный бизнес-процесс
[bookmark: _GoBack]Как вариант можно настроить (создать) форму для заполнения данных с ТТН, потом на основании нескольких или одной заполненных форм ТТН создавать УПД
Закупочные (документы поставщиков) нужно как-то связывать для отчета с нашими документами по продажам.
